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ENSEIGNEMENTS COMMUNS Heures
Analyse financiére 16
Anglais appliqué au commerce 24
Droit des activités commerciales 16
Expression Communication Culture 24
Financement et régulation de I'économie 14
LVB appliquée au commerce 14
Négocier dans des contextes spécifiques 30
Portefolios 10
PPP 10
RCN 20
Stratégie d'entreprise 40
ENSEIGNEMENTS BDMRC Heures

Comportement client 26
Développement des pratiques managériales 24
Management de la valeur client 24
Management des comptes clés (KAM) 18
Marketing des services 24
Pilotage de I'équipe commerciale 24
SAE Mise en oeuvre et pilotage de la stratégie client d'une entreprise 60

TOTAL HEURES TC3 418

Total horaire S5 + S6 418 h
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